Axel Dickschat
Projekt- und interimsmanager

Axel Dickschat,
geb. im Juni 1960 in Dortmund,
verh. — zwei Adoptivkinderaus Brasilien,
tatig seit 01/2000 als freiberuflicher kfm.
Projekt- und Interimsmanager.

Aus- und Weiterbildung:

Nach dem Fachabitur — Ausbildung zum
Kaufmann im KFZ-Teile-Handel in Dortmund.

Weiterbildung in den Bereichen: Marketing und
Vertrieb, Sponsoring in Klinik und Forschung,
Medizinprodukteberater,  Motivations-  und
Persdnlichkeitsseminare.

Berufspraxis:

Buchhalter bei der SINN AG (Textil-Handel) in
Kdln, weiter als Buchhalter bei der
INTERMEDICS GmbH (Medizintechnik) Kéln —
Berufung zum ,Coordinator-Sales-Service’ und
Kfm. Leiter. Wechsel als Kfm. Leiter bei der
HOSMED GmbH — Oberhaching bei Miinchen
(Medizintechnik).

Freiberuflicher Projektmanager:

Seit 01/2000 u. a. fur: MSM AG - Pforzheim
(Medizint.), VISTA-NEW-MEDIA GmbH — KdIn
(eCommerce), MEDINSITE - S-Stockholm
(Ausschreibungen im Krankenh.), PORTA-
MEDICI AG - Walldorf (eCommerce im
Gesundheitswesen), AVISO GmbH - Jena
(Biotechnologie), Cetoni GmbH — Korbusen bei
Gera (Mechatronic Systems), Curative Medical
GmbH — Dresden (Medizintechnik), RUBEL
GmbH — Langenfeld (Med. FachgroBhandel fir
Krankenh.), CMC AG — Wurmlingen (M&A),
ASB LV-NRW - Kdln (Alten- u. Pflegeheime),
Scylab Medic GmbH (Hilfsmittel fur Behin-
derte) — Leipzig, Penumbra INC. — USA-San
Francisco (Medizintechnik), Schulte & Todt
GmbH (Luftungstechnik) — Arnsberg,

Handelsvertretungen

ARGOMedical GmbH — Gifhorn (Hand-, Ful3-
und Wirbelsaulenchirurgie), Normed GmbH -
Tuttlingen (Hand- und FuRchirurgie), BOSK
AG — Seifhennersdorf (Krankenhaushygiene),
Larec — NL-DelLier (Laborausstattung). EMK
GmbH Allstedt (Infrarot-Heizung), SK-Elek-
tronik GmbH Leverkusen (Luftungstechnik).

Zusammenfassung:

- in den 1980iger Jahren, Schwerpunkt
Finanz- u. Rechnungswesen

- ab den 1990iger Jahren, Schwerpunkt
Marketing / Vertrieb

- ab den 2000der Jahren, freiberuflich als
Kaufmann: Marketing / Vertrieb

Projektschwerpunkte:

Geschéftsfuhrung und kfm. Leitung auf Zeit
(Interimsmanagement). Vertrieb und Marketing
- Konzeption und Implementierung neuer
Marketingstrategien,  Marktrecherche [/ -
Studien, Zielgruppenanalyse, Produktneuein-
fihrung in den Markt, Aufbau und Fihrung
nationaler und international Vertriebsstrukturen
(online und offline) angestellte
Vertriebsmitarbeiter, Handelsvertreter und
Héandlernetze, Schwerpunktlander:  West-,
Nord- und Siudeuropa, Kanada, USA,
Brasilien, Argentinien, Asien. Erstellung von
Businessplanen mit der jeweiligen aktiven
Umsetzung.

Zielgruppen: KMUs = kleine und mittelstand-
ische Unternehmen.

Aktuelle Projekte:

Schulte & Todt, EMK und SK-E.

Marketing und Vertrieb; Entwicklung und
Umsetzung von Marketingstrategien (on- und
offline), Rekrutierung und Fihrung von
Handelsvertretern (national und international),
Offentlichkeitsarbeit (Pressearbeit),
Fachvortrage vor Planern, Architekten und
Installateuren, Planung / Organisation und
Durchfiihrung von Messen und Ausstellungen,
Verhandlungsfihrung, Vertragsabschlisse /
Konditionsgesprache mit Key-Accounts.

Handelsvertretung: klassische Neukunden-
Akquisition und Betreuung, Schwerpunkt Fach-
planer, Architekten, Wohnungsbaugesellschaf-
ten. und Handwerker.

Im eigenen Namen

Fortbildung und Beratung fur Krankenh&user
und Senioreneinrichtungen hinsichtlich sen-
sorisch eingeschrankter Menschen - (H6r- und
Sehbehinderungen)
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